Das Unternehmerhandbuch

CSRD-Checkliste fur kleine Unternehmen &
Einzelunternehmer

Diese Checkliste hilft dir, auf CSRD-Anforderungen vorbereitet zu sein, ohne selbst berichtspflichtig zu
werden.

1. Relevanz grob einschatzen

O Habe ich Kunden oder Auftraggeber, die gro3 oder kapitalmarktorientiert sind?
I Arbeite ich regelmaBig als Dienstleister, Lieferant oder Freelancer fur groBere Unternehmen?
[0 Konnten kunftig Nachfragen zu Nachhaltigkeit, Lieferkette oder Arbeitsweise kommen?

> Wenn du mindestens einmal ,,Ja“ sagst: weiterlesen.
2. Zentrale Themen identifizieren (kein Overthinking)

U Energieverbrauch (Strom, Heizung, Buro/Homeoffice)
O Mobilitat (Dienstreisen, Pendeln, Fahrzeuge)

[ Externe Partner & Dienstleister

U Arbeitsweise (fair, transparent, datenschutzkonform)

Mehr brauchst du am Anfang nicht. Alles andere ist Kur.

3. Einfache Basisdaten sammeln

1 Strom- und Heizkosten grob bekannt

[ Dienstreisen oder Fahrten dokumentiert (z. B. Kalender, Abrechnung)
[0 Externe Dienstleister benannt

U1 Grobe Einschatzung zu Materialien oder digitalen Tools moglich

Keine perfekte Datentiefe. Nachvollziehbarkeit schlagt Genauigkeit.

4. Kurz dokumentieren, wie du arbeitest

0 Faire Zusammenarbeit (Rechnungen, Bezahlung, Umgang)
[ Datenschutz & Vertraulichkeit geregelt

O Auswahlvon Partnern erfolgt bewusst

O Verantwortung liegt klar bei dir

Ein kurzes internes Dokument oder Stichpunktliste reicht vollig.
5. Doppelte Wesentlichkeit pragmatisch denken

OWo beeinflusst mein Unternehmen Umwelt oder Gesellschaft?
OWo beeinflussen Nachhaltigkeitsthemen mein Geschaft (Kosten, Risiken)?

Kein Workshop, keine Matrix. Einmal sauber durchdenken reicht.
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Praxisnahe Tipps & Tools fir Selbststindige

6. Auf Nachfragen vorbereitet sein

U lch kann erklaren, wie ich arbeite
O Ich kann grobe Zahlen nennen oder begrinden, warum sie nicht relevant sind
U Ich wirke vorbereitet statt Uberrascht

Das ist oft der entscheidende Punkt bei Kundenanfragen.

7. RegelmaBig, aber entspannt prifen

O Einmalim Jahr kurz draufschauen
O Anderungen festhalten
L1 Keine Daueraufgabe daraus machen

CSRD ist ein Prozess — aber nicht deiner. Du musst nur anschlussfahig bleiben.

Merksatz fur den Alltag

Du musst nichts berichten.
Du musst nichts beweisen.
Du solltest nur erklaren konnen, was du tust — und warum.
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